
儿童近视防控合作门店 · 投资测算表
填完这一张，你会知道三件事：一共要投多少 · 每月要花多少 · 多久能回本

大眼汤娃
一双好眼睛，来自妈妈的爱

怕涨度，就找大眼汤娃

怎么用：请按你所在城市与商圈的真实租金、人工填写，不要套用别人的数字——同样面积的门店，一线商圈与社区底商

的房租能差 3～5 倍。 不确定的先写「待确认」，任何一个空都不要猜，洽谈时我们逐项跟你对。

一、基本情况 先定坐标，再算钱

城市 / 区县 　 计划商圈类型
社区底商 / 学校周
边 / 商场 / 其他

店铺面积（㎡） 　 楼层 / 是否临街 　

已有眼镜店？ 是 / 否（存量改造 or 新开） 现有员工人数 　

二、一次性投入 开业前要花掉的钱

项目 金额（元） 备注

加盟费 　 以洽谈明细为准

保证金 　
按合作方式，多为
可退

装修与门头 　 按㎡ × 当地单价

设备（验光 / 检查 / 训练） 　 含安装调试

首批货款（镜片 / 镜框 / 物料） 　 按系列配置

证照与合规手续 　
资质 / 消防 / 广告
审查

开业营销 　
开业活动 + 周边触
达

预留流动资金 　
建议 ≥ 3 个月月度
支出

一次性投入 小计 　 A

三、月度经营支出 开起来以后每月要花的钱

项目 金额（元 / 月） 备注

房租（含物业） 　 　

人工（含社保） 　 按人头 × 当地薪资

水电网费 　 　

耗材与日常物料 　 　

其他（推广 / 杂费） 　 　

月度支出 小计 　 B

四、收入假设 保守估，别乐观估



项目 你的估计值 备注

月服务 / 建档人次 　 先按现有客量估

平均客单价（元） 　 镜片 + 镜框 + 服务

月营业额（估算） 　 C = 人次 × 客单价

毛利率（%） 　 扣除货品成本后

五、回收周期估算

月毛利 ＝ 月营业额 C × 毛利率 ＝ RMB  元

月净结余 ＝ 月毛利 − 月度支出 B ＝ RMB  元

回收周期 ≈ 一次性投入 A ÷ 月净结余 ＝ 约  个月

（月净结余为负时，先解决客流与转化，再谈回本周期）

说明与边界：

① 加盟费、保证金、首批货款等具体金额以洽谈时总部提供的明细为准，本表不含总部报价，只是一张让你自己先把账算清楚的空白工

具。

② 测算结果受城市、商圈、面积、店型与经营能力影响，本表不构成投资回报承诺，也不代表任何门店的实际经营结果。

③ 门店不得开展散瞳、药物、治疗等医疗行为；涉及医疗的部分一律转诊，这条在成本表里不要漏掉「转诊协作」这一项人力与时间成

本。

④ 想按你的城市和店型出一份填好的定制测算：加微信或致电，把这张表拍给我们即可。

保定大眼汤娃科技有限公司 · 大眼汤娃视光中心 电话 190-0322-0168 · www.dayantangwa.com


